PRECO DE VENDA

A formacgao do preco de venda numa empresa pode ser praticado por
diferentes formulas (regras).
As principais formulas utilizados pelas empresas sao:

1° PRECO DE VENDA A VISTA

Férmula: PV =CD: |1 . DVV + MC
100

Sendo:

PV = Preco de Venda

CD = Custo Direto Producéo (unitario)
DVV = Despesas Variaveis de Vendas (%)
MC = Margem Contribuicao (%)

EXEMPLO: CALCULO:
PV =2 PV = 10,00 : [1 | 25,0% + 30,0%}
CD = 10,00 100
DVV = 25,0%
MC = 30,0% PV = 10,00 :[1 | 55,0% ]
100

PV =10,00:0,45

PV = 22,22

2° PRECO DE VENDA COM DESCONTOS SuUcessivos

Férmula: PV =CD |4 _.DVV + MC | :[1 . DESC | :|1 . DESC| ...
100 100 100

3° PRECO DE VENDA A PRAZO

3 -1 = Preco de Venda a prazo taxa por fora . (Férmula Indicada)

Férmula: PV = CD {1 _ DVV + MCJ X TF
100

3 -2 = Preco de Venda a prazo taxa por dentro.  (para fins académicos)

Férmula: PV = CD :EL _ DVV +MC + TF}
100
3N
Obs: THq 4 _1_
100
OBS: As trés modalidades de célculos sao aplicadas simultaneamente.



